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　　大数据（Big Data）是无法在一定时间范围内用常规软件工具进行捕捉、管理和处理的数据集合，是需要持续不断地用新处理模式才能获得的海量、高增长率和多样化的信息和数据。

　　大数据（Big Data）的战略意义不在于掌握庞大的信息和数据，而在于对这些含有意义的信息和数据进行专业化分析和处理，并根据分析和处理结果进行各种各样的决策，而这种决策可以是海量且持续不断的。大数据实现盈利的关键，在于提高对海量数据的分析和处理能力，通过分析和处理实现数据决策后获得盈利。

　　大数据（Big Data）需要特殊的计算机和网络技术，这样才可以有效地处理海量实时的信息和数据，这些重点技术包括数据获取和应用终端、互联网和移动互联网平台系统、分布式数据库和节点、海量信息数据库及数据中心、数据实时分析和处理系统、行业数据分析逻辑系统、云计算网络平台系统、人工智能技术、数据和网络安全系统等。

　　大数据（Big Data）的价值体现在营销的效率性和精准性：对大量消费者提供产品或服务的企业可以利用大数据进行精准营销；中小微企业可以利用大数据做精准而专业的产品和服务，而且有效地提高获取客户的准确性；传统企业需要与时俱进充分利用大数据做强做大自身的产品和服务，以及建立更为高效的营销渠道。

 

　　我们拥有很多大数据、云数据库、数据中心、大数据营销、数据传输、用户数据分析和营销、北斗导航数据中心、通航数据中心、民航订座系统、离港系统、电子客票等项目经验。

　　另外，我们还拥有大量IT产业项目经验：

　　移动互联网：移动端APP、移动电商、火锅外送APP、远程医疗APP、共享经济APP、智慧医疗APP、移动传媒APP、手机交友（模仿微信）、移动支付（豫通宝）；

　　电子商务类：电子客票、电子商务、母婴产品O2O电商、餐饮外送O2O电商、艺术品拍卖网O2O电商（那人网）、窗帘O2O电商、网上支付（招行网上支付、豫通宝）、拍卖网、建材网、货运黄牛网、农贸网（E农网）、礼品电商、送餐网站、超市便捷电商（最后一公里）；

　　互联网门户：法律援助网、中国社区网、医疗信息网、教育培训网、户外广告网、旅游网、文化网站、新闻网、远程教育、动漫网、珠宝网、交友网、医药销售网、DEDE新闻网、BBS网站、站内搜索引擎；

　　大数据项目：北斗导航数据中心、通航数据中心、民航订座系统、离港系统、快递跟踪系统、数据中心、大数据营销、数据传输、用户数据分析和营销、数据传感；

　　软件开发类：各种软件、物联网、IT系统集成、解决方案（智慧医疗、智慧楼宇（火灾预警和监控）、智慧社区、智慧城市、智慧银行、智慧办公）、网上办公（中国社区网）、彩票系统、OA办公自动化系统、ERP企业资源管理系统、MIS管理信息系统、CRM客户关系管理系统；

　　人工智能类：AI人工智能、机器人、工业机器人、生活机器人、人工智能培训；

　　网络游戏类：网页游戏、网络游戏、手机游戏、单机游戏；

　　电子产业类：电子元器件、LED、集成电路、芯片（2005年早期）、无线电传输（公安系统）、连接器、变压器、变频器（节能）、显示器、显示模组、光电器件、传感器、继电器、散热器、机电元件、人工智能、电子材料、光伏材料、锂电池等。

　　产业园区类：软件产业园区、动漫产业园区、大数据产业园区、游戏产业园区、网游产业园区、汽车信息产业园、AI产业园区、电子元件产业园区、计算机产业园区、文化创意产业园区等。

 

　　商业计划书（Business Plan）是企业和创业者争取VC的敲门砖。VC每天会接收到很多商业计划书，商业计划书的质量和专业性就成为了企业需求投资的关键点。企业家在争取获得风险投资的时候，首先应该将商业计划书的制作列为头等大事，只有全面客观地阐述才能制作出较好质量的商业计划书。

　　商业计划书（Business Plan）是VC人审慎和理性筛选项目的重要依据，它能帮助创业企业找到VC或者战略合作伙伴。如果你想高起点的运做你的项目，你还得准备一套符合商务惯例、相对真实可信、具有说服力的商业计划书。

　　商业计划书（Business Plan）可以包括但不限于如下内容：BP摘要、行业分析、总体规划、产品和服务、技术实力、盈利模式、公司简介、组织架构、财务状况、资源优势、渠道优势、经营管理、组织机构、管理团队、市场分析、营销策略、SWOT分析、融资计划、资金用途、财务分析、VC退出方式、风险分析等。

　　商业计划书（Business Plan）是否要浮夸和好大喜功呢？！对于企业或项目来讲，投资人是比创业者更为精明的群体，他们大量接触创业者和各类企业，可谓是阅人无数，眼光更是非常锐利。因此，我们以20多年来的经验告诉创业者，一个好的商业计划书，一定是实事求是的报告，项目的包装就是对VC“讲真话”。

　　我们（北京天创达）一直秉承“诚信待人，求真务实，稳步发展，合作共赢”的共赢理念；我们一直鼓励企业坚持”热情创业”和面对风投“讲真话”的对话风格，这样才能提高成功率。

　　我们积累了大量的项目工作经验和报告撰写经验，专业提供商业计划书（BP）策划和撰写服务。我们的报告性价比高，撰写周期较短，交付报告较快，如果有需要请联系我们。

联系方式：赵老师：15910880993　HomePage：www.vc315.com.cn
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